
Réponse courte : Cyber Crucible convient le mieux aux personnes qui raisonnent en termes
d'impact commercial, et pas seulement de fonctionnalités techniques. Cela inclut les responsables
informatiques aux ressources limitées ainsi que les dirigeants qui comprennent ce qu'une
interruption, même courte, pourrait coûter à l'entreprise.

Il n'existe pas un intitulé de poste unique qui définisse le client idéal de Cyber Crucible. Ce qui
compte, c'est de savoir si la personne saisit les conséquences réelles d'un incident de rançongiciel
ou de vol de données : perte de revenus, perturbation des opérations, et le type de dommage
financier qui peut persister pendant des mois, voire des années. Une personne dans cet état
d'esprit n'a pas besoin d'être convaincue que la prévention automatisée en vaut la peine ; elle
comprend déjà que l'évitement des interruptions est directement lié à la préservation des
bénéfices et à la continuité de l'activité.

Cela diffère d'une conversation commerciale purement technique, où la valeur d'un produit se perd
dans un jargon que seuls les spécialistes peuvent suivre. L'approche de Cyber Crucible, propulsée
par FortressAI, a été conçue autour d'un résultat simple et concret pour les clients avant tout, la
technologie sous-jacente ayant été construite pour soutenir ce résultat. C'est pourquoi les
échanges les plus clairs ont généralement lieu avec des personnes qui se préoccupent de ce que
signifie une défaillance de sécurité pour l'entreprise, et pas seulement du fonctionnement interne
du logiciel.

Quel est le client idéal pour la
protection contre les
rançongiciels de Cyber Crucible
?

Pourquoi la logique commerciale
compte plus que l'intitulé du poste

Exemples d'interlocuteurs pertinents



Un directeur informatique gérant un personnel et un budget limités, personnellement responsable
de la disponibilité et de la fiabilité des systèmes, perçoit souvent rapidement la valeur de la
solution, car les interruptions affectent directement sa charge de travail quotidienne et sa
performance. À l'autre extrémité, un PDG ou un directeur financier peut insister pour obtenir une
protection automatisée même lorsque l'équipe de sécurité se dit satisfaite des mesures existantes,
tout simplement parce qu'il sait qu'une courte interruption, parfois d'à peine une heure, peut
engendrer un dommage financier dont la récupération prend bien plus d'un an.

Que la conversation débute avec un responsable informatique axé sur les opérations ou avec un
dirigeant à la sensibilité financière, le meilleur profil pour Cyber Crucible reste toute personne qui
évalue la cybersécurité sous l'angle de la continuité des activités et du risque financier, plutôt que
sous celui des seuls détails techniques.
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